L'image dans les relations
amicales, sociales,
professionnelles

et amoureuses

Présenter quelqu’un

Dossier 2

Les habitudes
de consommation

Les profils d’acheteurs
- | Les achats en ligne

Jachete

Objectifs
pragmatiques

Je seéduis

« Parler de son rapport
a l'image

« Caractériser des
personnes (tenue
vestimentaire,
caractere,
comportement...)

» Demander des
informations détaillées
par mail

« Exprimer son point de
vue sur I'image de soi

et la chirurgie
esthétique

 Donner des ordres et
faire des suggestions

* Exprimer des
sentiments
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Objectifs socio-langagiers

Grammaire

* Les pronoms relatifs :

> simples (rappel)
> avec des pronoms
démonstratifs

* La mise en relief

» Le subjonctif présent
(rappel)

»Le subjonctif passeé,
Iinfinitif passé

« Subjonctif ou infinitif

apres les verbes de
sentiment

Objectifs linguistiques
|

| atmndesﬁnéﬁvamﬂsarsen image

Lexique

*Le lexique lié a I'image,
les vétements

*Les comportements

*Les qualités et les
défauts professionnels

»La chirurgie esthétique

= | es sentiments
d'amitié et d’amour

* Parler de sa
consommation et de
ses habitudes d’achat

= Caracteériser

« Ecrire un mail de
réclamation-

. Négocier'et dgcuter
un prix

« Rapporter les paroles
de quelqu’un

* Mettre en garde
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‘ les degrés de la
| ]

Les comparaisons et

comparaison

Les pronoms relatifs
COMposes

« Le discours rapporte
au présent (rappel)

« Le discours rapporté
au passé et la
concordance des
temps

ks Le lexique de la
consommation

« 'utilisation d'Internet

*Le lexique de la
négociation

Intonation et

. phonie-graphie

* Les tons de I'ordre et
de la suggestion

« Les sons vocaliques
(sauf nasales)

«Interpréter un extrait
de Trio en bémol
d’Eric Rohmer

« Jouer une scéne de
meénage

Imiter le ton du
camelot

Les accents

Les sons vocaliques :
les nasales

« Interpréter un sketch
d'Anne Roumanoff

- Jouer une scene de
marchandage




